
COSA FACCIAMO

4X4
POTENZIA LA PROPOSTA 
DI VALORE AL CLIENTE

Brogi & Pittalis  Srl

Sviluppo di idee e progetti di potenziamento
della proposta di valore; innovazione del

modello di business aziendale; educazione alle
tecniche di ascolto del cliente; coinvolgimento

e motivazione delle persone; miglioramento
della capacità di lavoro in team

in genere

Direzione aziendale, responsabili
e addetti 

A CHI È RIVOLTO

TEMPI

i 2 e i 3 mesi, per un
totale di 8 incontri

Il percorso ha una durata
compresa tra

OBIETTIVI

e mettere il cliente al centro 

Coinvolgere le persone
per innovare la proposta di valore 



KICK OFF
MEETING

SEGMENTAZIONE CLIENTI
Individuazione dei segmenti cliente ad alto potenziale
per l'azienda

FORMAZIONE 4X4

Descrizione dell'Azienda
con il Business Model Canvas

Comprensione del cliente
con il Value Proposition

VALUTAZIONE E SELEZIONE
Selezione delle idee da sviluppare e nomina 
dei rappresentanti di progettoIM

P
A

TT
O

FATTIBILITÀ'

4X4 LAB
Formazione sul Project Management e supporto
nella realizzazione dei progetti

Studio della 
customer experience

Progettazione matrice
delle idee

CONTEST DEI PROGETTICONTEST DEI PROGETTI
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